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Megtanítunk az ajánlási technikákra 

Kreativitásodat kiaknázva, kiváló szakértőt képezünk belőled. 

Saját tempódban dolgozhatsz 

Elsajátíthatod a kiváló tárgyalási technikákat 

Megtanulhatod a toborzás rejtelmeit 

Az 5. hónapot követően, amennyiben megfelelsz az elvárásoknak, rendelkezésedre bocsájtunk egy 
iPad-et, 

Felvenni a kapcsolatot leendő ügyfeleinkkel 

Magán- és céges érdeklődők igényeit felmérni, azokra ajánlatot kidolgozni 

A szerződéseket gondozni 
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